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"I have always thought that there are three sure signs that a large

enterprise is in trouble… They are that an organisation has great many

accountants, is overwhelmed by consultants and in particular has a

comprehensive, overwhelming and awe-inspiring system of transfer

pricing."

John Smullen

(Transfer Pricing for Financial Institutions, 2001)
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Najviac problematické daňové oblasti podľa 

daňových riaditeľov
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Zdroj: TP Global Study 2016
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Význam transfer pricingu podľa daňových 

riaditeľov (podľa odvetvia)
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Zdroj: TP Global Study 2016
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Faktory ovplyvňujúce postoj spoločností k 

transfer pricingu
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Zdroj: TP Global Study 2016
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Global Transfer Pricing Drivers
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Zdroj: TP Global Study 2016
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Stupeň outsourcovania poradenstva & TP 

dokumentácie
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Zdroj: TP Global Study 2016
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Nadnárodná legislatívna úprava

▪ Smernica OECD o transferovom oceňovaní pre nadnárodné spoločnosti a 

správu daní (od 1979, OECD)

▪ Východiskový metodický dokument v oblasti transferových cien

▪ Arbitrážna konvencia (EÚ)

▪ Zmluva o zamedzení dvojitého zdanenia v súvislosti s úpravou ziskov 

združených podnikov

▪ Uznesenie Rady EU č. 2006/C 176/01 tzv. Code of Conduct on Transfer 

Pricing Documentation for Associated Enterprises in the EU

▪ Zjednotenie požiadaviek daňových správ jednotlivých zemí v EÚ

▪ Upravuje náležitosti dokumentácie
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Tuzemská legislatívna úprava

▪ § 17 ods. 5      - základ dane

▪ § 17 ods. 6      – úprava základu dane  

▪ § 18 ods. 1      - princíp nezávislého vzťahu, povinnosť viesť dokumentáciu

▪ § 18 ods. 2,3   – metódy transferového oceňovania

▪ § 18 ods. 4,5   – rozhodnutie o odsúhlasení metódy

▪ § 18 ods. 6,7   – predkladanie dokumentácie transferového oceňovania 

▪ § 18 ods. 8      – žiadosť o úpravu základu dane a APA
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Závislé osoby
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▪ Blízka osoba

▪ Ekonomicky, personálne alebo inak prepojená osoba

▪ Osoba alebo subjekt, ktorý je na účely konsolidácie súčasťou 

konsolidovaného celku

▪ Ekonomicky a personálne prepojená:

▪ účasť na majetku a kontrole (viac ako 25 % priamy alebo nepriamy podiel)

▪ účasť na vedení (členovia štatutárnych a dozorných orgánov spoločnosti 

a družstva)

▪ Inak prepojená:

▪ vzťah vytvorený predovšetkým na účel zníženia základu dane alebo zvýšenia 

daňovej straty



Usmernenie MFSR (pre zdaňovacie obd. 2015 a nasl.)

➢ Skrátená dokumentácia

▪ fyzické osoby a mikro účtovné jednotky (akt350tis EUR/obr700tis EUR/z10)

▪ zoznam a popis kontrolovaných transakcií
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Usmernenie MFSR (pre zdaňovacie obd. 2015 a nasl.)

➢ Základná dokumentácia

▪ všetci daňovníci okrem nižšie uvedených

▪ všeobecná a špecifická dokumentácia (podnikateľská činnosť a obchodná 

stratégia, analýza trhu, funkčná a riziková analýza, zoznam a popis 

kontrolovaných transakcií, popis systému TO)

➢ Úplná dokumentácia

▪ jednotky zostavujúce účtovnú závierku podľa medzinárodných štandardov 

(akt170mil/obr170mil/z2000, banka, poisťovňa, správc. spol.)

▪ daňovníci vykonávajúci transakcie so závislými osobami z nezmluvných štátov

▪ daňovníci žiadajúci o vydanie rozhodnutia o odsúhlasení metódy ocenenia

▪ daňovníci žiadajúci o úpravu základu dane

▪ daňovníci uplatňujúci daň. stratu 300tis EUR alebo 400tis EUR za dva roky

▪ daňovníci, ktorí uplatňujú úľavu na dani

▪ všeobecná a špecifická dokumentácia (širší rozsah + obchodná stratégia, 

prehľad o NM, vnútroskupinové finančné transakcie, porovnateľná analýza)
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Dôvody k optimalizácii

▪ Medzinárodné 

▪ Ak jedna spoločnosť sídli v zemi s nižším zdanením a jej závislá osoba v zemi s 

vyšším zdanením, môže dochádzať k presunu ziskov do zeme s nižším 

zdanením. 

▪ Vnútroštátne 

▪ Započítanie strát 

▪ Odlišný daňový režim
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Metódy podľa OECD

▪ Metóda nezávislej trhovej ceny (CUP)

▪ Metóda ceny pri opätovnom predaji (RPM)

▪ Metóda zvýšených nákladov (C+)

▪ Metóda delenia zisku (PSM)

▪ Metóda čistého obchodného rozpätia (TNMM)
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Metóda nezávislej trhovej ceny (CUP)

▪ porovnáva cenu účtovanú v riadenej transakcii, t.j. transakcii medzi 

závislými osobami, s cenou účtovanou v porovnateľnej nezávislej 

transakcii za porovnateľných podmienok

▪ Nezávislá transakcia je porovnateľná s transakciou medzi závislými 

osobami za splnenie jednej z dvoch podmienok:

▪ žiadny z rozdielov medzi porovnávanými transakciami alebo medzi podnikmi 

uskutočňujúcimi tieto transakcie by nemohol podstatne ovplyvniť cenu na 

voľnom trhu,

▪ môžu byť vykonané primerane presné úpravy, aby sa vylúčili podstatné vplyvy 

takýchto rozdielov.Strana 15
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Metóda nezávislej trhovej ceny (CUP)

▪ Vnútorná porovnateľná cena = spoločnosť obchoduje nielen so svojimi 

závislými osobami, ale aj s nezávislými spoločnosťami
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Metóda ceny pri opätovnom predaji (R-)

▪ Metóda ceny pri opätovnom predaji vychádza z ceny, za ktorú je produkt, 

ktorý závislá osoba nakúpila od prepojeného podniku, predaný 

nezávislému podniku. Cena pri opätovnom predaji sa zníži o predajnú 

maržu pokrývajúcu predajné a ostatné náklady na distribúciu produktu a 

primeraný zisk, dohromady tzv. hrubé ziskové rozpätie

▪ Použitie: marketingové operácie, sprostredkovateľská a distribučná 

činnosť 
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Metóda zvýšených nákladov (C+)

▪ Dodávateľ nakupuje od nezávislého dodávateľa za obvyklú trhovú cenu, k 

nákladom na obstaranie tovaru sa pripočíta hrubá zisková prirážka. 

▪ Táto prirážka by mala pokryť všetky ďalšie náklady, ktoré na sledovanú 

transakciu dodávateľ vynaložil a primeraný zisk

▪ Použitie: transakcie, pri ktorých sa predáva materiál, polotovary alebo sa 

poskytujú služby
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Metóda delenia zisku (PSM)

▪ Používa sa v prípadoch, kedy spolu sledované transakcie úzko súvisia 

natoľko, že nemôžu byť posúdené jednotlivo, ďalej tiež v prípadoch, keď 

obe strany transakcie majú pre transakciu jedinečný a hodnotný prínos.

▪ Východiskom transakčnej metódy delenia zisku je zisk plynúci zo 

sledovaných transakcií celej skupiny podnikov dohromady, t.j. 

identifikovaný zisk, ktorý sa metóda snaží objektívne rozdeliť medzi 

členmi skupiny. 

▪ Rozdelenie zisku sa deje pomocou funkčnej analýzy, ktorá porovnáva 

činnosti a riziká jednotlivých podnikov v skupine. Na základe analýzy 

funkcií a rizík sú spoločnostiam v skupine stanovené podiely na celkovom 

identifikovanom zisku realizovanom v posudzovanej transakcii.

▪ Použitie v prípade, kedy nie sú údaje o porovnateľných transakciách medzi 

nezávislými podnikmi k dispozícii
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Metóda čistého obchodného rozpätia (TNMM)

▪ skúma sa čistý zisk realizovaný daňovníkom v riadenej transakcii

▪ podobný princíp ako metódy zvýšených nákladov a následného predaja. Na 

rozdiel od týchto dvoch metód, kedy sa hľadá hrubé ziskové rozpätie, 

cieľom transakčnej metódy čistého obchodného rozpätia je stanoviť čisté 

ziskové rozpätie

Dva typy

▪ Založená na nákladoch

▪ Transferová cena = (náklady priamo vynaložené na predané výrobky, tovar a 

služby + ostatné prevádzkové náklady) * (1 + zisková prirážka)

▪ Založená na predajnej cene

▪ Transferová cena = nezávislá cena * (1 - zisková marža) - prevádzkové náklady 
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Použitie metód
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Typ transakcie Metóda Podmienka

Predaj vlastných výrobkov

CUP
Dostupnosť obvyklej ceny za 

porovnateľný produkt

C+
Obvyklá cena za porovnateľný 

produkt nie je dostupná

Distribúcia (predaj tovaru)

CUP
Dostupnosť obvyklej ceny za 

porovnateľný produkt

R-
Obvyklá cena za porovnateľný 

produkt  nie je dostupná

C+ Komisionár

Služba
CUP Hodinová sadzba

C+ Paušálna cena

Financovanie

CUP
Dostupnosť obvyklého úroku v 

porovnateľnej úverovej facilite

C+  (základná sadzba + úroková 

marža)

Obvyklý úrok v porovnateľnej 

úverovej facilite nie je 

dostupný

Licencovanie CUP Porovnateľné licencie



Typové transakcie vykonávané medzi 

závislými osobami

Strana 22



Strana 23

Typy výrobcov

▪ Plnohodnotný výroba (FULL RISK)

▪ Zmluvný výrobca (LIMITED RISK)

▪ Zákazkový výrobca (LIMITED RISK)

▪ Dodávateľ práce vo mzde (LIMITED RISK)

dodávateľ 
práce vo 

mzde

zákazkový 
výrobca

zmluvný 
výrobca

plnohodnotný 
výrobca

Funkcie a riziká



Predaj vlastných výrobkov 

▪ Plnohodnotný výrobca

▪ Tradičná riadiaca štruktúra

▪ Rozhoduje o celom procese výroby

▪ Nakupuje vlastné suroviny, riadi zásoby na vlastný účet

▪ Nesie všetky riziká spojené so skladovaním, výrobou a predajom výrobkov

▪ Zisk je daný rozdielom medzi cenou produkcie a cenou vstupov
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Predaj vlastných výrobkov 

▪ Zmluvný výrobca

▪ Vykonáva iba obmedzené funkcie – rutinné činnosti v súvislosti s výrobou 

(nákupu vstupných zásob, plánovanie výroby )

▪ Spravidla nevlastní nehmotný majetok, nemá oddelenia R&D, ani vlastné 

marketingové aktivity

▪ Stanovenie ceny – metóda zvýšených nákladov
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Transferová cena

Náklady matky na nákup 
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Dodávateľ

(matka)



Predaj tovaru

▪ Plnohodnotný distribútor

▪ Vykonáva všetky predajné a distribučné funkcie, nesie súvisiace riziká

▪ Vykonáva marketingové činnosti

▪ Koná svojím menom na vlastný účet

▪ Limited risk distributor

▪ Hlavné riziká nesie spoločnosť, pre ktorú činnosť vykonáva

▪ Vykonáva marketingové činnosti

▪ Koná svojím menom na vlastný účet

▪ Transferová cena = Nezávislá cena – marža z predaja závislej distribúcie

▪ Komisionár

▪ Koná svojím menom, ale na účet a riziko komitenta (výrobca)

▪ Nevykonáva marketingové činnosti

▪ Transferová cena = Nezávislá cena + prirážka dodávateľskej spoločnosti

▪ Agent

▪ Vystupuje iba ako sprostredkovateľ, nenesie riziká

▪ Nekoná svojím menom ani na vlastný účet

▪ Transferová cena = Nezávislá cena + prirážka dodávateľskej spoločnostiStrana 26



Predaj majetku: Prípadová štúdia

▪ Spoločnosť OBZOR zakúpila v roku 2014 výrobné strojové zariadenia za 500 

000 EUR

▪ Podľa zákona o dani z príjmov ich začala rovnomerne odpisovať

▪ Na začiatku roku 2015 sa spoločnosť OBZOR rozhodla predať strojové 

zariadenia svojej dcérskej spoločnosti

▪ Podľa odhadu technika je stroj opotrebovaný na 40 %

▪ Ako spoločnosť OBZOR stanoví cenu za majetok?
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Predaj majetku: Prípadová štúdia

▪ Zostatková cena nevyjadruje trhovú hodnotu majetku – nespĺňa princíp 

nezávislého vzťahu

▪ Stanovenie ceny na základe odhadu technikov môže byť akceptované 

správcom dane, ale nemusí vždy korešpondovať s princípom nezávislého 

vzťahu 

▪ Reprodukčná obstarávacia cena
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Typy poskytovateľov služieb

▪ Poskytovateľ služieb rutinného charakteru

▪ Zmluvný poskytovateľ služieb

▪ Poskytovateľ sofistikovaných služieb

▪ Centrum zdieľaných služieb

▪ Poskytovateľ služieb strategického charakteru

▪ Nositeľ podnikania (business driver)

▪ Očakávania

▪ Nenahraditeľnosť

▪ Väzba na hlavný predmet podnikania príjemcu služieb

▪ Riadiaci prvok



Poskytovanie služieb – najčastejšie prípady

▪ Matka dcéram

▪ Manažérske služby

▪ Podpora predaja

▪ Stanovenie obvyklej ceny závisí na definícii služieb (jedna služba vs. veľa 

rôznych)

▪ Servisné strediská

▪ Podpora v oblasti IT (Software, Hardware, sieť, a i.)

▪ Daňové a účtovné poradenstvo

▪ Controlling

▪ Právne služby

▪ Ľudské zdroje

▪ Poistenie
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Poskytovanie služieb

▪ Používané metódy

▪ Metóda nezávislej porovnateľnej ceny 

▪ Stanovenie obvyklej hodinovej sadzby

▪ Metóda nákladov a prirážky

▪ Vynaložené náklady sa navýšia o obvyklú prirážku

▪ V prípade poskytovania služieb viacerým združeným subjektom

▪ Priama metóda

▪ Založená na vedení presnej evidencie

▪ Nepriama metóda

▪ Využitie rozvrhovej základne – alokačného kľúča
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Priama výpočtová metóda
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Zůstatková cena vyjadřuje pouze 

▪ Metóda založená na presnej evidencii – timesheety

▪ Relatívne presná metóda

▪ Administratívne veľmi náročná

▪ V praxi sa používa iba pri poskytovaní špecifických služieb

38 hodín

účtovníctvo

52 hodín

Príjemca 1

Poskytovateľ 

služby

Príjemca 2 Príjemca 3

82 hodín



Priama výpočtová metóda
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Typ

Počet hodín

Hodinová 

sadzba

Fakturácia (EUR)

Príjemca 1 Príjemca 2 Príjemca 3 Príjemca 1 Príjemca 2 Príjemca 3

Účtovníctvo 52 83 38 10 520 830 380

Právne služby 20 25 5 30 600 750 150

Marketing 23 66 60 15 345 990 900

Personálne služby 30 12 6 20 600 240 120

Celkom 125 186 109 x 2 065 2 810 1 550



účtovníctvo

Nepriama výpočtová metóda
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▪ Rozdelenie konečných celkových nákladov medzi príjemcov služieb 

pomocou rozvrhových základní – alokačných kľúč

55

Obrat 100

Náklady = 455

Cena = náklady + 10 % prirážka

Cena = 500

300

Príjemca 1

Poskytovateľ 

služby

Príjemca 2 Príjemca 3

600

Počet zamestnancov 1594



Nepriama výpočtová metóda
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Spoločnosť Obrat
Počet 

zamestnancov

Podiel na celkovej cene Celková cena

podľa obratu
podľa

zamestnancov
podľa obratu

podľa

zamestnancov

Príjemca 1 300 55 30% 34% 150 168

Príjemca 2 600 94 60% 57% 300 287

Príjemca 3 100 15 10% 9% 50 46  

Celkom 1 000 164 100% 100% 500 500



Výber alokačného kľúča

Alokačný kľúč určuje, aký podiel nákladov ponesú jednotliví príjemcovia

služieb
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Služba Alokačný kľúč

Centrálny nákup surovín Náklady na predané výrobky, úspory nákladov (iba pri výrobných jednotkách)

Centrálny R&D Počet jednotiek/ Predpokladané tržby (iba pri výrobných jednotkách)

Vývoj strategického výrobku Náklady na predané výrobky podľa skupín výrobkov

Financie, účtovníctvo Obrat, celková bilančná suma

Ľudské zdroje Počet zamestnancov, mzdové náklady

Marketing Predaj externým odberateľom (iba pri predajných jednotkách)

IT podpora Počet užívateľov, Počet licencií

Facility management Rozloha v m2



Zvláštne prípady pri stanovovaní nákladov

▪ Pri stanovovaní nákladov, ktoré budú alokované medzi subjekty, ktorým sú 

poskytované služby, nemožno zahrnúť náklady: 

▪ Daňovo neuznateľné

▪ Akcionárske náklady (Guideline on low value adding intra-group services)
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Financovanie a cash pool

▪ Typy financovania

• Senior / junior / mezanin

• Cash pool
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Financovanie

▪ Cash-pooling

▪ Ručenie

▪ Rating

▪ Spôsoby stanovenia obvyklej úrokovej sadzby podľa ratingu 

▪ Pri stanovovaní úrokovej miery je vždy potrebné stanoviť riziká spojené s 

daným dlžníkom

▪ Stabilita spoločnosti a vhodnosť pre poskytnutie úveru môže byť vyjadrená 

ratingom

▪ Rating udeľujú spoločnosti ako napr. Moody´s, Standard & Poors´s a i.
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Financovanie

▪ Metodika prof. A. Damodarana

▪ Stanovenie úrokového krytia = EBIT / nákladové úroky

▪ Podľa úrokového krytia a veľkosti spoločnosti stanovenie rozpätia rizikovej 

prirážky

▪ Metodika vydaná agentúrou Moody´s

▪ Na základe ratingu spoločnosti  a dĺžky obdobia, na ktoré je úver dohodnutý, sa 

stanoví 

▪ priemerný kumulatívny podiel zlyhania dlžníka (vychádza z historických údajov a 

metódy modelovania  časových rád)

▪ Ďalej sa stanoví miera vyťaženosti konkrétneho nástroja (minimálny a 

maximálny predpokladaný podiel na likvidačnom zostatku)

▪ Súčinom týchto dvoch veličín dostávame obvyklé rozpätie rizikovej prirážky
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Poskytovanie práv k nehmotnému majetku

▪ Formy nehmotného majetku, ktoré možno licencovať: 

▪ Patenty

▪ Ochranné známky

▪ Know – how

▪ Priemyslový vzor

▪ Úžitkový vzor

▪ Spravidla CUP metóda
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Daňové kontroly v praxi
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Zdroj: Transfer Pricing Survey 2010
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Daňové kontroly v praxi

Výsledky podľa odvetví od roku 2003, v koľkých prípadoch bolo udelené 

vymeranie dane materskej spoločnosti. 

Zdroj: Transfer Pricing Survey 2007-2008
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Najčastejšie problémy v priebehu daňovej 

kontroly 
▪ Dokumentácia

▪ Chýbajúca dokumentácia alebo nedostatočná dokumentácia

▪ Nesprávna dokumentácia

▪ Neschopnosť daňových poplatníkov podať ďalšie vysvetlenie k transakciám

▪ Vysvetlenia, ktoré sú podané v priebehu daňovej kontroly nekorešpondujú s 

obsahom dokumentácie

▪ Dokumentácia, ktorá je predkladaná materskou spoločnosťou plne nezodpovedá 

lokálnym predpisom, ktoré sú platné pre dané dcérske spoločnosti

▪ Porovnateľnosť

▪ Nedostatok porovnateľných spoločností alebo dát

▪ Nesprávny výber ukazovateľov porovnateľnosti

▪ Kalkulácia cien

▪ Nesprávny výber metódy ocenenia

▪ Správny výber metódy avšak nesprávna aplikácia

▪ Ex post vs. ex ante prístup
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Najčastejšie problémy v priebehu daňovej 

kontroly 
▪ Ďalšie problémové právne predpisy

▪ Zistenie nesúladu s národnými predpismi spoločností v skupine, napr. 

▪ Odlišná úprava stálych prevádzkarní

▪ Iné poňatie daňovo uznateľných nákladov

▪ Rôzne prístupy k platbám DPH

▪ Transferové ceny sú predmetom záujmu najmä pri poplatníkoch, kde tržby 

zo skupiny tvoria významnú časť tržieb 

▪ Straty

▪ Pokiaľ podnik účtuje odlišné výšky poplatkov spojeným osobám a 

nezávislým subjektom za porovnateľné transakcie

▪ V prípade, že podnik je v strate a zároveň významnú časť podnikových 

transakcií vykonáva so spojenými osobami
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Databáza AMADEUS

▪ Informácie o viac ako 21 mil. spoločností zo 45 krajín Európy

▪ Finančné ukazovatele, kapitálová štruktúra, odvetvie, a pod.

▪ Používajú správcovia dane v EÚ pre kontrolu transferového oceňovania
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Daňová kontrola pri predaji výrobkov a tovaru

▪ Správca dane skúma odlišnosť cien realizovaných so spojenými osobami od 

cien účtovaných nezávislým odberateľom

▪ Správca dane skúma ziskovú maržu v transakciách so spojenou osobou 

(AMADEUS)

▪ Správca dane sleduje aké náklady vstúpili do kalkulácie ceny výrobkov
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Daňová kontrola pri poskytovaní služieb

▪ U príjemcu služieb správca dane kontroluje hlavne:

▪ Substance test - či služby boli skutočne poskytnuté

▪ Benefit test – či poskytnuté služby zodpovedajú skutočným potrebám 

spoločnosti

▪ Arm´s length test - či poplatky za služby sú stanovené v obvyklej výške
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Vybraný nález z daňovej kontroly

Popis situácie

▪ Správca dane vykonal v februári 2009 daňovú kontrolu v spoločnosti so 

100% zahraničnou účasťou.

▪ Správca dane sa špecificky zameral na kontrolu transferového oceňovania 

a vyžiadal si cenníky a faktúry za predané výrobky. 

▪ Na základe predložených dokladov zistil, že kontrolovaná spoločnosť 

predáva svoje výrobky za odlišné ceny svojej materskej spoločnosti a 

dcérskym spoločnostiam než nezávislým subjektom. 

▪ Správca dane teda vyzval kontrolovanú spoločnosť k zdôvodneniu 

zistených rozdielov.

▪ Kontrolovaná spoločnosť nemala spracovanú dokumentáciu o transferovom 

oceňovaní  a tento rozdiel zdôvodňovala tým, že zahraničné spojené osoby 

vykonávajú distribučné a marketingové funkcie. 

▪ Podľa tvrdenia správcu dane spoločnosť ústnou argumentáciou nedokázala 

rozdiely v cenách uspokojivo zdôvodniť.
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Vybraný nález z daňovej kontroly

Zistenie skutkového stavu

▪ Správca dane vybral z celého sortimentu výrobkov kontrolovanej 

spoločnosti náhodnú vzorku, zhruba polovicu sortimentu, na ktorom 

vykonal analýzu skutkového stavu.

▪ Zistil, že väčšina výrobkov je priamo dodávaná konečnému spotrebiteľovi, 

teda že pri väčšine predajov dochádza len k právnemu prechodu 

vlastníctva výrobkov na spojené osoby samozrejme bez fyzickej 

manipulácie.

▪ Ďalej z účtovníctva kontrolovaného subjektu zistil, že sa podieľa 

významnými finančnými čiastkami na reklame, zamestnávaní a vyplácaní 

vrcholových pracovníkov materskej firmy a tiež na vyplácaní 

sprostredkovateľov predaja v európskych krajinách.

▪ Toto zistenie bolo v rozpore s vyjadrením kontrolovanej spoločnosti.

▪ Správca dane teda požadoval vyčíslenie nákladov, ktoré zahraničné 

spoločnosti vynaložili v spojitosti so zaistením spomínaných funkcií.

▪ Daňový subjekt nepredložil správcovi dane požadované údaje.
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Vybraný nález z daňovej kontroly

Záver kontroly

Správca dane dospel k záveru, že:

▪ Daňový subjekt nebol schopný uspokojivo zdôvodniť rozdiel v cenách 

účtovaných a stanovených DÚ.

▪ Daňový subjekt tvoril cenu ako zmluvný výrobca, skutkovo zodpovedal skôr 

výrobcovi plnohodnotnému. 
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Dokumentácia o transferovom oceňovaní 

Účinnou obranou voči vymeraniu dane je spracovanie dokumentácie k 

transferovému oceňovaniu

▪ Dokumentácia k transferovému je povinná podľa § 18 ods. 1 ZDP

▪ Náležitosti dokumentácie sú v Usmernení MF SR

▪ Aktualizácia pre každé zdaňovacie obdobie
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Dokumentácia o transferovom oceňovaní 

▪ Splnenie Arm‘s length testu zaistí dokumentáciu o transferovom oceňovaní 

▪ Splnenie Substance testu a Benefit testu leží z veľkej časti na samotných 

spoločnostiach:

▪ spoločnosti by mali vytvárať interné databázy s materiálmi podporujúcimi 

skutočnosť, že 

▪ služby boli skutočne poskytnuté a 

▪ mali prínos pre príjemcu

▪ archivovať by sa mali najmä

▪ zápisy z rokovaní (tzv. minutes)

▪ reporty

▪ e-mailová komunikácia

▪ faktúry – s čo najpodrobnejším rozpisom poskytnutých služieb
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Dokumentácia k transferovým cenám pre 

nadnárodné podniky v EÚ
▪ Základná dokumentácia – master file

▪ Všeobecný popis organizačnej, právnej a prevádzkovej štruktúry nadnárodného 

koncernu

▪ Organizačná schéma

▪ Popis účasti materskej spoločnosti v dcérskych spoločnostiach

▪ Politika nadnárodného koncernu

▪ Obecný popis riadených transakcií v skupine, ich priebeh a rozsah

▪ Zoznam dohôd o rozvrhnutí nákladov, predbežných cenových dohôd a pravidiel 

týkajúcich sa oblasti transferových cien

▪ Dokumentácia špecifická pre konkrétnu krajinu - local specific file

▪ Podrobný popis podniku

▪ Popis riadených transakcií špecifických pre danú krajinu

▪ Porovnávacia analýza 

▪ Zmluvné podmienky

▪ Funkčná a riziková analýza

▪ Hospodárske okolnosti

▪ Vysvetlenie výberu a uplatňovania metódy tvorby transferových cien

▪ Relevantné informácie o vnútorných alebo vonkajších porovnateľných údajochStrana 54



Dokumentácia k transferovým cenám pre 

nadnárodné podniky v EÚ
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transfer pricing documentation in the EU

Špecifická 

dokumentácia zeme A

Master file

Špecifická 

dokumentácia zeme B

Špecifická 

dokumentácia zeme C



Obsah dokumentácie transferových cien

▪ Úvod 

▪ Popis skupiny a spoločností v skupine

▪ Analýza odvetvia

▪ Popis transakcií

▪ Funkčná a riziková analýza

▪ Súčasný spôsob nastavenia transferových cien

▪ Výber metódy

▪ Vyhľadávacia stratégia

▪ Stanovenie transferových cien
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Úvod

Stanovenie obmedzujúcich podmienok

▪ Dostupnosť informácií

▪ Zmena trhových a iných podmienok

▪ Vierohodnosť a správnosť poskytnutých informácií

▪ Právne východiská, informačné zdroje

▪ Použitie dokumentácie

▪ Doba, počas ktorej možno dokumentáciu použiť
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Popis spoločností

Prehľad vlastníckej štruktúry

▪ vlastnícka schéma skupiny

▪ Identifikácia závislých osôb

Popis jednotlivých spoločností skupiny (podľa OECD)

▪ História a profil spoločnosti

▪ Právna a organizačná štruktúra

▪ Prehľad obchodných aktivít

▪ Popis používaného majetku

▪ Konkurenčná výhoda

▪ Prehlaď vývoja základných finančných ukazovateľov 
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Analýza odvetvia

▪ Podáva ucelený prehľad odvetvia, v ktorom posudzované spoločnosti 

▪ pôsobia s cieľom identifikovať faktory, ktoré by mohli mať vplyv na ceny

▪ Popisuje hlavných konkurentov na miestnych i zahraničných trhoch

▪ Popisuje aktuálnu situáciu 

▪ Stabilita a kondícia

▪ Veľkosť odvetvia (napr. počet firiem, počet zamestnancov, príspevok k HDP a 

pod.)

▪ Sektorové členenie

▪ Regulatórne prostredie

▪ Produktová ponuka

▪ Rastové ukazovatele

▪ Odhaduje budúci vývoj
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Popis transakcií

▪ Cieľom je určiť, ktoré transakcie sú predmetom posúdenia a poskytnúť 

informácie o ich obsahu

Vychádza z materiálov poskytnutých objednávateľom

▪ Zmluvná dokumentácia

▪ Interné smernice (technické, cenotvorné a pod.)

▪ Technická dokumentácia (interná, pre účely ISO a pod.)

▪ Reporty, zápisy z porád, atď.

▪ Na popis transakcií nadväzuje funkčná a riziková analýza
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Funkčná analýza

▪ Analyzuje funkcie spoločností, ktoré vykonávajú v rámci posudzovanej 

transakcie, s cieľom opísať celkový hodnotový reťazec

▪ Posudzuje príspevok jednotlivých spoločností k tvorbe produktu v rámci 

hodnotového reťazca

Typický hodnotový reťazec
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Funkčná analýza (2)

V rámci funkčnej analýzy by malo byť opísané využitie nehmotného majetku a 

významného hmotného majetku 

Na funkčnú analýzu bezprostredne nadväzuje analýza rizík, ktoré z 

vykonávaných funkcií pre jednotlivé spoločnosti vyplývajú
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Riziková analýza

Posúdenie miery rizík, ktoré nesú subjekty zúčastnené na transakcii

Rozloženie rizika medzi zúčastnené subjekty má významný vplyv na 

určenie transferovej ceny

Najčastejšie sú posudzované:

▪ Trhové riziko

▪ Operatívne riziko

▪ Skladovacie riziko

▪ Prepravné riziko

▪ Úverové riziko

▪ Riziko výmenných kurzov

▪ Riziko straty zamestnancov
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Súčasný spôsob stanovenia transferových cien

▪ Súčasťou dokumentácie o transferových cenách by mal byť popis spôsobu 

stanovenia transferových cien, ktoré spoločnosti používali pred 

vypracovaním dokumentácie

▪ Táto časť je dôležitá najmä v prípade dokumentačných štúdií a 

dokumentácie pre účely daňovej kontroly; naopak nemôže byť spracovaná 

v dokumentáciách navrhujúcich cenotvorbu v nových podnikateľských 

štruktúrach

▪ Súčasný spôsob stanovenia transferových cien je následne posudzovaný z 

hľadiska súladu s princípom nezávislého vzťahu
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Vyhľadávacia stratégia

▪ Porovnateľné nezávislé transakcie sú vyhľadávané v databáze AMADEUS

▪ Stanovenie správnych vyhľadávacích kritérií je zásadné pre nájdenie 

porovnateľných nezávislých subjektov 
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Stanovenie transferových cien 

Cieľom je nájsť spôsob tvorby ceny, ktorý zodpovedá princípu nezávislého 

vzťahu

Vychádza zo súčasnej regulácie transferových cien v Slovenskej republike 

▪ Tradičné transakčné metódy (CUP, C+, RPM)

▪ Ostatné metódy (TNMM, PSM)

Zásadný vplyv na výber metódy má:

▪ Charakter posudzovanej transakcie

▪ Dostupnosť údajov o porovnateľných transakciách

▪ Charakter funkcií v rámci skupiny
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Stanovenie transferových cien

Analýza trhovej ceny 

▪ Benchmark study (vyhľadávanie úrovne trhovej ceny)

▪ Väčšinou pri metóde CUP, niekedy C+

▪ Úroky, hodinová sadzba, a pod.

▪ Comparable search (analýza ziskovosti nezávislých porovnateľných 

spoločností)

▪ Metódy C+, RPM, TNMM, PSM

▪ Vychádza zo znalosti finančných údajov porovnateľných spoločností (viz

vyhľadávacia stratégia)
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Základná dokumentácia

Strana 68

Všeobecná dokumentácia obsahuje tieto informácie: 

▪ identifikáciu a právnu formu jednotlivých členov skupiny

▪ popis celosvetovej organizačnej a vlastníckej štruktúry skupiny, 

▪ všeobecný popis: 

▪ funkcií, ktoré vykonávajú jednotliví členovia skupiny a 

▪ predpokladané riziká, ktoré znášajú;



Základná dokumentácia
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Špecifická dokumentácia obsahuje tieto informácie: 

a) identifikáciu a právnu formu daňovníka, popis jeho organizačnej a 

vlastníckej štruktúry, 

b) popis podnikateľskej činnosti a obchodnej stratégie daňovníka, 

identifikáciu priemyselného odvetvia, obchodné vzťahy a aktivity 

daňovníka v priemyselnom odvetví, 

c) všeobecný popis funkcií, ktoré vykonáva daňovník, jeho predpokladané 

riziká, ktoré znáša, a majetok, ktorý využíva, 

d) zoznam kontrolovaných transakcií, popis jednotlivých kontrolovaných 

transakcií daňovníka, ktorými sú identifikácia zmluvných strán 

kontrolovanej transakcie, peňažné vyjadrenie hodnoty transakcie a ďalšie 

informácie o kontrolovanej transakcii (obchodné podmienky a iné 

skutočnosti ovplyvňujúce kontrolované transakcie), 

e) popis systému transferového oceňovania daňovníka, obsahujúci informácie 

týkajúce sa výberu, spôsobu uplatňovania metód(y) transferového 

oceňovania a určenia ceny kontrolovaných transakcií. 



Úplná dokumentácia 

Všeobecná dokumentácia obsahuje tieto informácie: 

a) identifikáciu a právnu formu jednotlivých členov skupiny, popis 

celosvetovej organizačnej a vlastníckej štruktúry skupiny vrátane zmien v 

porovnaní s predchádzajúcim zdaňovacím obdobím, 

b) popis podnikateľskej činnosti a obchodnej stratégie v rámci skupiny, 

identifikáciu priemyselného odvetvia, obchodné vzťahy a aktivity skupiny 

v priemyselnom odvetví vrátane zmien v porovnaní s predchádzajúcim 

zdaňovacím obdobím, 

c) plánovanú obchodnú stratégiu, predpokladané aktivity v budúcnosti, 

projekty a ciele skupiny vrátane zmien v porovnaní s predchádzajúcim 

zdaňovacím obdobím, 

d) všeobecný popis funkcií, ktoré vykonávajú jednotliví členovia skupiny a ich 

predpokladané riziká, ktoré znášajú, vrátane zmien v porovnaní s 

predchádzajúcim zdaňovacím obdobím, 

e) iné informácie, ktoré prispejú k preukázaniu súladu s princípom 

nezávislého vzťahu.
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Úplná dokumentácia 
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Špecifická dokumentácia obsahuje tieto informácie: 

a) identifikáciu a právnu formu daňovníka, popis jeho organizačnej a 

vlastníckej štruktúry vrátane zmien v porovnaní s predchádzajúcim 

zdaňovacím obdobím, 

b) popis podnikateľskej činnosti a obchodnej stratégie daňovníka, vrátane 

zmien v porovnaní s predchádzajúcim zdaňovacím obdobím, 

c) identifikáciu priemyselného odvetvia, obchodné vzťahy a aktivity 

daňovníka v priemyselnom odvetví vrátane zmien v porovnaní s 

predchádzajúcim zdaňovacím obdobím, 

d) plánovanú obchodnú stratégiu a podnikateľský zámer, predpokladané 

aktivity v budúcnosti, projekty a ciele daňovníka, 

e) zoznam a popis kontrolovaných transakcií,

f) prehľad o nehmotnom majetku, ktorý vlastní alebo využíva daňovník 

(patenty, ochranné známky, obchodné mená, know-how, atď.), spôsob a 

rozsah jeho využívania,

g) zoznam opatrení predchádzajúcich oceneniu, ktoré má odsúhlasené 

daňovník, napr. odsúhlasenie metódy ocenenia,



Úplná dokumentácia (2) 
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Špecifická dokumentácia obsahuje tieto informácie: 

i) informácie o vnútro-skupinových finančných transakciách (priame alebo 

nepriame úverové vzťahy), cash-poolingové vzťahy, garancie a taktiež 

využitie derivatívnych a iných finančných nástrojov vrátane hybridných 

nástrojov, vrátane zmien v porovnaní s predchádzajúcim zdaňovacím 

obdobím,

j) všeobecný popis funkcií, ktoré vykonáva daňovník, majetok, ktorý využíva 

a jeho predpokladané riziká, vrátane zmien v porovnaní s 

predchádzajúcim zdaňovacím obdobím,

k) popis systému transferového oceňovania daňovníka obsahujúci informácie 

týkajúce sa výberu, spôsobu uplatňovania metód(y) transferového 

oceňovania a určenia ceny kontrolovaných transakcií,

l) interné a/alebo externé porovnateľné údaje nezávislých osôb, analýza 

porovnateľnosti (informácie o faktoroch určujúcich porovnateľnosť 

kontrolovaných transakcií s nekontrolovanými transakciami, 

charakteristika majetku alebo služby, analýza funkcií, zmluvné 

podmienky, ekonomické prostredie, špecifické obchodné stratégie),



Skrátená dokumentácia

Strana 73

Skrátená dokumentácia obsahuje tieto informácie: 

a) identifikáciu a právnu formu jednotlivých členov skupiny,

popis celosvetovej organizačnej a vlastníckej štruktúry skupiny;

b) zoznam a popis kontrolovaných transakcií daňovníka, ktorými sú:

identifikácia zmluvných strán kontrolovanej transakcie,

peňažné vyjadrenie hodnoty transakcie,

ďalšie informácie o kontrolovanej transakcii (obchodné podmienky a iné 

skutočnosti ovplyvňujúce kontrolované transakcie); 



Ďakujem za pozornosť

Ing. Tomáš Janoušek

V4 Tax, s.r.o.

Obchodná 2 Tvrdého 4

811 06 Bratislava 010 01 Žilina

Tel: +421 41 321 12 90

Fax: +421 41 321 12 90

Email: tomas.janousek@v4group.eu
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